
Identificar posiciones e intereses de la negociación 
en ejercicios prácticos considerando los estilos de 
negociación a partir de ejercicios aplicativos

Objetivo:

10 horas académicas (la hora académica equivale 
a 45 minutos)

Duración:

40 vacantes

Vacantes:

No haber obtenido el certificado de la actividad 
académica en ediciones anteriores

Restricciones:

Grupo 3: Sábado 28 de junio de 2025 
de 9:00 a. m. a 7:00 p. m. 

Fecha de la sesión:

19 de junio de 2025

Resultados de la convocatoria:

Presencial

Modalidad:

La certificación a nombre de la Escuela Nacional de 
Administración Pública – ENAP se otorga al 
participante que cumpla con los siguientes requisitos:
• Calificación mínima de catorce (14), en una escala 
de 0 a 20. 
• Asistencia de mínimo un 80% en las clases. 
La emisión de los certificados se realiza 30 días 
hábiles posteriores a la culminación 
de la actividad académica.

Certificación:

Contenidos:

• Concepto de negociación
• Ámbito de la negociación
• Tipos de negociación

▪ Negociación distributiva
▪ Negociación integradora
▪ Figuras mixtas de tipos de negociación

• Proceso de negociación

Se requiere cuenta de correo electrónico Gmail, 
celular y WhatsApp.

Requerimientos técnicos mínimos:

Gerentes, directivos, jefes, responsables, supervisores, 
coordinadores, especialistas del sector público de los 
tres niveles de gobierno a nivel nacional 
independientemente de su vínculo laboral o 
contractual (prioridad para la asignación de becas).
En caso de no cubrirse la totalidad de las becas con 
directivos, se considerará la participación de 
servidores públicos con funciones estratégicas 
relacionadas al tema del taller.

Dirigido a: 

https://facilita.gob.pe/t/28422
Inscripciones hasta el 11 de junio o hasta cubrir vacantes:

Negociación eficaz 
para la toma 
de decisiones

Taller presencial:


