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Gerentes, directivos, jefes, responsables, supervisores,
coordinadores, especialistas del sector publico de los
tres niveles de gobierno a nivel nacional
independientemente de su vinculo laboral o
contractual (prioridad para la asignacion de becas).

En caso de no cubrirse la totalidad de las becas con
directivos, se considerard la participacién de
servidores publicos con funciones estratégicas
relacionadas al tema del taller.

Fecha de la sesion:

Grupo 3: Sadbado 28 de junio de 2025
de 9:00a. m. a 7:00 p. m.

Identificar posiciones e intereses de la negociaciéon
en ejercicios practicos considerando los estilos de
negociacion a partir de ejercicios aplicativos

Contenidos:

Concepto de negociacion

Ambito de la negociacién

Tipos de negociacion

-  Negociacion distributiva

» Negociacién integradora

= Figuras mixtas de tipos de negociacion
* Proceso de negociacion

Duracion:

10 horas académicas (la hora académica equivale
a 45 minutos)

servir

AUTORIDAD NACIONAL DEL SERVICIO CIVIL

Escuela Nacional de
Administracion Pablica

Taller presencial:

Negociacion eficaz
para la toma
de decisiones

Modalidad:

Presencial

Vacantes:

40 vacantes

Requerimientos técnicos minimos:

Se requiere cuenta de correo electronico Gmail,
celular y WhatsApp.

Restricciones:

No haber obtenido el certificado de la actividad
académica en ediciones anteriores

Resultados de la convocatoria:
19 de junio de 2025

Certificacion:

La certificacion a nombre de la Escuela Nacional de
Administracion Publica — ENAP se otorga al
participante que cumpla con los siguientes requisitos:
« Calificacion minima de catorce (14), en una escala
de 0 a 20.

« Asistencia de minimo un 80% en las clases.

La emisidon de los certificados se realiza 30 dias
habiles posteriores a la culminacion

de la actividad académica.

Inscripciones hasta el 11 de junio o hasta cubrir vacantes:

https://facilita.gob.pe/t/28422
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